AcCoMEX

sReflexion et Stratégie sActualités du Commerce Extérieur

Janvier-Février 2006 - Numéro 6/

INTELLIGENCE
ECONOMIQUE

LOBBYING

Introduction sur le lobbying
Etat-entreprise : le temps

de ’action

Le lobbying : défense et
intéréts des entreprises

Le role des think tanks
Lobbying et trafic

Le knowledge management d’influence : quelles limites ?

Influence et contre influence :
les conflits entre société civile
et entreprise

Les nouvelles regles du jeu
internationales

Quelle défense économique IDEES

LE LOBBYING ET LE DROIT
pour la R&D ?
»  FICHES TECHNIQUES

PROCESSUS DECISIONNEL DE L'UE ET
CAS PRATIQUES

UN EXEMPLE DE LOBBYING ETATIQUE :
[E CONGRES AMERICAIN ET L'ORD

—

n
J\

r 4 %
| a—

CHAMBRE DE COMMERCE ET D'INDUSTRIE DE PARIS

19



ACTUALITES DU COMMERCE EXTERIEUR
ACCOMEX

JANVIER - FEVRIER 2006 - N° 67

SOMMAIRE

EDITORIAL

RESUMES DES ARTICLES 4
INTELLIGENCE ECONOMIQUE :

UNE PREOCCUPATION DES ENTREPRISES 7
o INTRODUCTION : ETAT - ENTREPRISES - LE TEMPS DE L'ACTION
(CHrisTiaN ANNINO) 7
o |E ROLE DES THINK TANKS (Pierre LEPETIT) 10
o [F KNOWIEDGE MANAGEMENT (Jacaues-OLVIER GUICHARD) 14
o INFLUENCE ET CONTRE INFLUENCE : LES CONFLITS ENTRE

SOCIETE CIVILE ET ENTREPRISES (Lubovic FRANCOIS) 18
e QUELLE DEFENSE ECONOMIQUE POUR LA R&D 2

(Jean-Luc MOULLET) 24
LOBBYING : ey

LES ENTREPRISES, ACTEURS DE L'INTERET GENERAL 27
e INTRODUCTION SUR LE LOBBYING (Jean-CrrisTOPHE ADLER) 27
e |F LOBBYING : DEFENSE ET INTERETS DES ENTREPRISES

(MicHEL CLAMEN) 29
e LOBBYING ET TRAFIC D'INFLUENCE : QUELLES LIMITES 2
(Jean-CHrisTOPHE ADLER) 35
e LES NOUVELLES REGLES DU JEU INTERNATIONALES

(CLAaUDE REVEL) 39
IDEES

e IF LOBBYING ET LE DROIT [tHisaur DU MANOIR DE JUAYE] 42
FICHES TECHNIQUES 47
e PROCESSUS DECISIONNEL DE UUE ET CAS PRATIQUES (1% partie)
(MaNUEL SZAPIRO) 47
o UN EXEMPLE DE LOBBYING ETATIQUE : LE CONGRES

AMERICAIN ET ORD (jJacaues BOURGEQIS) 53

I J K I CHAMBRE DE COMMERCE
= ET D'INDUSTRIE DE PARIS

19



19



19



19



